














SCRIVI LA DESCRIZIONE DELLA BUYER PERSONA

BACKGROUND/ DEMOGRAFIA OBIETTIVI/ SFIDE TECNOLOGIA/SOCIAL MEDIA
Lavoro? Percorso di carriera? Risparmi? Valore? Qualita? Preferenze di dispositivo? Piattaforme
Famiglia? Stile di vita? Quale problema risolve il tuo prodotto di social media? Preferenze di
0 servizio? comunicazione?
e Scrivi qui
e Scrivi qui e Scrivi qui e Scrivi qui
e Scrivi qui e Scrivi qui e Scrivi qui
e Scrivi qui e Scrivi qui e Scrivi qui
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e Scrivi qui e Scrivi qui e Scrivi qui
e Scrivi qui e Scrivi qui

MESSAGGI PER LA VENDITA FRASI REALI
Come puoi descrivere la tua soluzione per avere il maggiore Vendi alla tua persona la tua soluzione - in una frase o in
impatto sulla tua persona? Cosa risuona di pit con la tua poche parole!
persona?
e Scrivi qui
e Scrivi qui e Scrivi qui
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